
Cette action bénéficie du soutien financier de :

commercialisation des bois et état d’assiette 2024



1 - RAPPEL DU CONTEXTE

2 - LES DIFFERENTS MODES DE VENTE

3 - LE MARCHE DU BOIS



du contexte



de la récolte de bois

acte sylvicole

acte sanitaire

acte économique

COUPE DE 

BOIS

EXPLOITA-

TION 

RYTHMÉE 

PAR

les acheteurs de coupes (vendues sur pied)

OU

la commune lorsqu’elle vend du bois bord de route



les bois de la forêt communale



de la forêt communale

Etat d’assiette proposé par l’ONF

Délibération du conseil municipal 

sur l’assiette des coupes

DÉLIVRANCE DES BOIS

• Aux habitants (affouage)

• A la commune (autoconsommation)

VENTE DE BOIS

• A des professionnels (vente de bois)

• A des particuliers (cession)



Procédures de vente 
= organisation réglementaire et juridique 

de la vente

Modes de vente
= façon de présenter (dévolution) et de 

dénombrer les bois pour les vendre

Ventes de gré à gré 

par soumission

Ventes de gré à gré 

conclues dans le 

cadre d’un accord 

commercial

Contrats 

d’approvisionnement

Sur pied Façonné

En bloc A la mesure



Vente sur pied : les bois sont vendus non coupés ; l’exploitation est à la 

charge de l’acheteur

Vente de bois façonné : les bois sont vendus coupés et débardés ; 

l’exploitation est à la charge du vendeur

En bloc : le prix est forfaitaire sur la base d’un volume de bois estimé

Vente de bois à la mesure : le prix est unitaire (au m3, au stère, à la 

tonne). Il est appliqué aux volumes mesurés après exploitation sur des 

produits généralement triés

Mode

de

dévolution

Mode

de

dénombrement



FEUILLUS/
RESINEUX

RESINEUX 
uniquement

BLOC FAÇONNE

BLOC ET SUR PIED

SUR PIED A LA MESURE (résineux et BIBE)

PREVENTE DE BOIS FAÇONNE A LA 

MESURE



FEUILLUS/
RESINEUX

RESINEUX 
uniquement

BLOC FAÇONNE

BLOC ET SUR PIED

SUR PIED A LA MESURE (résineux et BIBE)

PREVENTE DE BOIS FAÇONNE A LA 

MESURE



EN BLOC ET SUR PIED

Vente porte sur des produits désignés : tiges,

arbres, houppiers, taillis

Volume estimé avant la vente, pas de garantie de

quantité et de qualité pour l’acheteur – seul le

nombre de tiges est contractuel dans une certaine

mesure (seul écart manifeste permet indemnisation

de l’acheteur)

Prix forfaitaire sur volume estimé (= ou > prix de

retrait)

Frais d’exploitation à la charge de l’acheteur

Délai d’exploitation d’environ 12 mois, prolongeable

jusqu’à 30 mois

Paiement au comptant (< 3 000 € HT) ou en 4 fois

(> 3 000 € HT) étalé sur 8 mois



EN BLOC ET SUR PIED

FUTAIE AFFOUAGÈRE



SUR PIED A LA MESURE

Vente porte sur des produits désignés : tiges,

arbres, houppiers, taillis

Quantité mesurée après exploitation

Prix unitaire sur volume estimé. Le paiement

final se fait sur les quantités et qualités réellement

mesurées après réception

Frais d’exploitation à la charge de l’acheteur

Dépenses d’assistance technique à donneur

d’ordre (ATDO) pour classement, réception

Délai d’exploitation d’environ 12 mois, prolongeable

jusqu’à 30 mois

Paiement au comptant (< 3 000 € HT) ou en 4 fois

(> 3 000 € HT) étalé sur 8 mois ou plus si

prorogation de délais



EN BLOC FAÇONNE

Vente porte sur les produits exploités et

façonnés par le propriétaire

Volume et quantité des bois connus avant la vente

(mais non contractuel)

Prix forfaitaire (= ou > prix de retrait)

Frais d’exploitation à la charge de la commune et

dépense d’ATDO

Délai d’exploitation : sans objet

Paiement au comptant (< 3 000 € HT) ou dans les

2 mois (> 3 000 € HT)



DEVIS D’ATDO



COMPTE-RENDU DE VENTE
Document pour la commune. Indique au 

maire le nom de l’acheteur, le montant de la 
vente ou le volume présumé et le prix de 

vente à l’unité



FACTURE
L’original est transmis à l’acheteur, copie à la 

commune et à la trésorerie. 
Au reçu du paiement, la trésorerie retourne 
à l’ONF le certificat de paiement à réception 
duquel l’ONF délivre le permis d’exploiter ou 

d’enlever à l’acheteur

Coordonnées

Acheteur
Coordonnées

Acheteur

Coordonnées

Acheteur



GRÉ A GRÉ 
(FAÇONNÉ,
SUR PIED)

CONTRAT 
D’APPROVI-

SIONNEMENT 
(bois façonné)

Ventes négociées dans un cadre commercial

Ventes à exécution ou livraison immédiate 

Le maire (et non le conseil municipal) donne son accord 

sur la proposition présentée par l’ONF à l’issue de la 

négociation.

Conclu sur la base des besoins transmis par les 

acheteurs à l’ONF

L’ONF propose les modalités techniques et financières 

(grille de prix, bois façonné)

Mise en vente par l’ONF de bois provenant de plusieurs 

propriétaires de forêts publiques et reverse à chacun la 

part qui lui revient (ventes groupées)



PAR CONTRAT 

D’APPROVISIONNEMENT

Vente porte sur les produits exploités et

façonnés par le propriétaire (grumes, billons,

trituration…

Quantité mesurée lors du dénombrement et

qualité précisée dans le procès-verbal

Prix unitaire appliqué aux quantités mesurées

par essence et produit lors du dénombrement

Frais d’exploitation à la charge de la commune,

dépense d’ATDO et frais de gestion (1%)

L’exploitation est engagée après la vente

Paiement en une fois, 3 à 4 mois maximum suite

à l’émission de la facture



INFORMATION VENDEUR

Document pour la 

commune en amont d’une 

vente en contrat 

d’approvisionnement



PAR CONTRAT 

D’APPROVISIONNEMENT

Transmet à la commune un 

mémoire

Propriétaire des bois

N° du contrat et 

propriétaire des bois

Référence du contrat 

d’appro et nom du client

Date de la facturation

Détail des produits 

facturés au client

Dépend de la date réelle 

de paiement par le client
Montant que la 

commune recevra

Systématique en vente 

groupée



PAR CONTRAT 

D’APPROVISIONNEMENT

Transmet à la commune un 

avis de mise en paiement

À transmettre à la trésorerie

Référence du mémoire 

envoyé

Référence du contrat 

d’appro et nom du client



PAR CONTRAT 

D’APPROVISIONNEMENT

MÉMOIRE DANS LE CADRE D’UNE 

EXPLOITATION GROUPÉE

Frais d’exploitation

Montant perçu par 

la commune



BILAN DE CHANTIER

Document récapitulatif pour 

la commune



Guide sur les modes de ventes

A – Fiches pratiques des modes de vente utilisés pour 

commercialiser les résineux du Massif du Jura

A-1 Vente de bois en bloc et sur pied

A-2 Vente de bois sur pied à la mesure

A-3 Vente de bois en bloc façonné

A-4 Vente de bois façonné à la mesure ou prévente de bois façonné

A-5 Vente de bois en contrat d’approvisionnement

A-6 Vente de bois par accord cadre chablis

A-7 Tableau de synthèse des modes de dévolution







Répartition par pays du volume commercialisé en CONTRAT provenant des forêts communales

(Agence de Besançon)



Contrat Agence de Besançon : focus sur les départements français de destination



Agence de Besançon : carte de chaleur des volumes de contrat produits par les communes



Forêts des collectivités Agence de Besançon

Evolution des volumes vendus et recettes

AG DU DOUBS

août 2021 août 2022 août 2023
Variat°  

23/22

Vol. vendu eqBSP 385 804 m3 334 459 m3 340 184 m3 +  1,7%

BP(bloc et UP) 100 955 m3 86 124 m3 92 934 m3 +  7,9%

BF(bloc et UF) 284 849 m3 248 335 m3 247 250 m3 -  0,4%

  dont CTRA BF 231 354 m3 192 012 m3 192 231 m3 +  0,1%

Recettes 15 373 K€ 18 735 K€ 19 944 K€ +  6,5%

BP(bloc et UP) 2 553 K€ 2 751 K€ 3 055 K€ +  11,0%

BF(bloc et UF) 12 820 K€ 15 984 K€ 16 889 K€ +  5,7%

  dont CTRA BF 9 221 K€ 10 686 K€ 10 960 K€ +  2,6%

PU total 39,8 €/m3 56,0 €/m3 58,6 €/m3 +  4,6%

BP(bloc et UP) 25,3 €/m3 31,9 €/m3 32,9 €/m3 +  3,1%

BF(bloc et UF) 45,0 €/m3 64,4 €/m3 68,3 €/m3 +  6,1%

  dont CTRA BF 39,9 €/m3 55,7 €/m3 57,0 €/m3 +  2,3%

Volume délivré 22 578,6 m3 25 375,5 m3 42 221,9 m3 +  66,4%



CONTEXTE COMMERCIAL 2023 
BOIS D’ŒUVRE DE CHENE



CONTEXTE COMMERCIAL 2023 
BOIS D’ŒUVRE DE HETRE



CONTEXTE COMMERCIAL 2023 
RESINEUX BLANCS ET ROUGES

Marché français :  Indice de prix des sciages résineux Baromètre des Etats-Unis : construction de logements résidentiels



CONTEXTE COMMERCIAL 2023 BOIS 
D’INDUSTRIE ET BOIS ENERGIE

Pâte à papier, papiers et cartons Prix pétrole brut (Brent) et transport



CRISE SANITAIRE :
Sapins et épicéas sur le Doubs
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COURS SAPIN-EPICEA EN VENTES PAR SOUMISSIONS

EPICEA SAPIN

2017 - 2022



CRISE SANITAIRE :
Zoom sur le résineux dans le Doubs



MERCI

Cette action bénéficie du soutien financier de :


